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Увлекательный курс Retail Training Group о мотивации линейного персонала розницы. Пройдя программу, Вы узнаете массу простых и «дешевых» приемов нематериальной мотивации сотрудников. Мы расскажем о том, насколько просто добиться улыбок персонала, и каких великолепных результатов может дать работа в этом.
Организатор: Компания EVENT MAKE

      Семинар проходит в рамках III Ежегодного Бизнес-форума «Наше дело 2012».

Дата: 21 февраля 2012 года

Место проведения: г.Казань, Бизнес-центр «Казанская Ярмарка», Оренбургский тракт, 8
Время: 15:40 – 19:00  (регистрация участников: 15:00 – 15:40; кофе-пауза с 17:10 до 17:30)
Ведущий: Эксперт: Пляшешников Алексей (Санкт-Петербург), 
Ведущий тренингов Компании Retail Training Group, Управляющий крупнейшим в России магазином Stockmann.  Более 10 лет в розничной торговле. Прошел все ступеньки от простого продавца до руководителя сети. На руководящих позициях в "Глобал Деним", Levi’s; "Concept Club", "Swatch", "Лента", "СпортМастер". Работал с разными видами товаров: одежда и обувь, дорогостоящее оборудование, продукты питания и бытовая техника, часы и подарки и др. 
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	       «Когда-то и мне казалось, что деньги — главный движущий мотив в борьбе за мотивацию сотрудников. Как бы ни так! Масса практических примеров работы российской и зарубежной розницы убедили меня, что добиться улыбок персонала можно простыми, дешевыми и главное веселыми методами! Весь семинар наполнен такими примерами. Я позабочусь о том, чтобы и в вашем арсенале появились все необходимые инструменты для того, чтобы наконец-то «заставить их улыбаться!» 




Содержательный план:
· Кто такой мотивированный сотрудник 
· Деньги и «не деньги». Что для чего помогает
· Всех ли можно мотивировать и как набрать тех, кто действительно подойдет
· 5 основ нематериальной мотивации сотрудников
· Рассказы, истории, сказки и легенды — мотивирующий рабочий контекст 
· Специальные программы игр и развлечений для персонала
· Битвы «за показатели» — игры с финансовой выгодой
· Мотивирующая сила команды
_______________________________________________________________________________________________________________
СПРАВОЧНая информация
Стоимость участия при оплате до 16.02.12г.: 3850 руб. (НДС не облагается).
Стоимость участия при оплате в день мероприятия: 4500 руб. (НДС не облагается). 

В стоимость входит сертификат об участии, кофе-брейк и раздаточный материал. 
Скидка для Вас: если от вашего предприятия в семинаре принимает участие 2 человека — скидка составит 5% от всей суммы заявки, если 3 человека — 8%.
По вопросам бронирования мест, групповых скидок и за дополнительной информацией обращайтесь:

тел.: (831) 220-80-18, 249-47-57, 215-10- 43, 8-920-253-95-73, 8-908-157-74-64

 zei@eventmake.ru.
Координатор проекта: Екатерина Заргарова
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